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1. Introducción

El siguiente informe final consta de una descripción de las tareas realizadas en el 
marco de la asignatura Prácticas Profesionales Supervisadas (PPS). Las mismas 
se llevaron a cabo en la empresa PREAR Pretensados Argentinos S.A., bajo la 
supervisión del Ingeniero Mauro Gallina.

Las Prácticas Profesionales Supervisadas (PPS), de carácter obligatorio, consiste 
en el desarrollo de actividades en una empresa aceptada por la Facultad de 
Ingeniería, y que le brindan al alumno la posibilidad de inserción en el ámbito 
laboral real. Esta experiencia es enriquecedora para los estudiantes, debido a que 
los enfrenta a problemáticas de la vida profesional y los incentiva a aplicar los 
conocimientos adquiridos durante los años de cursado.

Durante las PPS se realizaron tareas dentro del área comercial principalmente 
para la cotización de varios tipos de proyectos como por ejemplo pasarelas 
peatonales, cisternas de agua, tribunas, canalizaciones, etc. También se 
incluyeron actividades de marketing que serán explicadas a continuación.

1.1.Descripción de la empresa

La empresa PREAR Pretensados Argentinos S.A. nace desde la necesidad de 
prefabricar estructuras para las obras de José Cartellone Construcciones Civiles 
S.A., montando la misma en el año 1971 en Maipú. Si bien continúa formando 
parte del Grupo de Empresas de Cartellone, con el pasar de los años se le ha 
brindado cierta identidad y de esta forma diferentes empresas dentro de Argentina 
y otros países limítrofes eligen este tipo de solución antes que la construcción 
tradicional.

En la actualidad PREAR cuenta con diferentes plantas, entre ellas está la casa 
matriz y originaria ubicada en el carril Rodriguez Peña 5149, Coquimbito, donde 
se desarrollaron las PPS. Debido al crecimiento exponencial en los productos 
prefabricados en el año 1980 se montó la segunda planta en la Provincia de 
Buenos Aires, en la localidad de Río Tala, y por último en orden de poder 
satisfacer el crecimiento de los últimos 10 años se crearon plantas en Allen (Río 
Negro) y Bahía Blanca (Buenos Aires).

El propósito de la empresa es principalmente generar soluciones creativas e 
innovadoras, garantizando calidad y rapidez de ejecución. Los servicios que 
brinda para cumplir con sus objetivos son el de proveer las piezas premoldeadas, 
transporte de las mismas y montaje en caso de ser requerido. Entre las tipologías 
de proyectos se pueden destacar:

Vial: pasarelas peatonales, puentes, refugios, etc.
Petrolero: cristos, sleepers, etc
Energía Eléctrica: trincheras, postes, alcantarillas, torre eólica,etc.
Infraestructura Deportiva: vigas, columnas, paneles, gradas, 
escaleras,etc.
Industrial: cierres perimetrales, estructuras de naves y edificios, etc.
Minero: muros cortafuego, fundaciones,etc.
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Hidráulico: canales, cámaras, alcantarillas, etc.
Infraestructura Sanitaria: cámaras, cisternas, etc.
Otros.

Las áreas que conforman la industria son:

Recursos humanos: se encarga de la contratación de empleados, 
registro del personal, entre otros.
Técnica: en este área se ejecutan tareas como cálculo, diseño y detalle 
de las diferentes obras contratadas, además son los encargados del 
montaje.
Logística: realizan tareas de coordinación con las personas de 
producción, montaje y transporte.
Administración: son los encargados de todas las tareas de contaduría, 
redeterminación de precios, contacto con los clientes una vez 
contratada la obra, etc.
Producción: son los que ordenan la materialización de las piezas en la 
planta, y controlan que sea bien ejecutada, también completan los 
partes diarios de producción.
Compras: se comunican con proveedores para conseguir los materiales 
para producción, además de los elementos necesarios para el día a día 
en la empresa.
Comercial: es el área que tiene la comunicación con el cliente, 
generando las cotizaciones y una vez cerrado el trato comunica al resto 
de las áreas para que puedan comenzar con su trabajo.
Marketing: mantienen comunicación con empresa de publicidad, 
informando mensualmente las publicaciones de redes sociales y 
proveyendo material para poder realizar las mismas. 

El horario de trabajo preestablecido para todos los empleados es lunes a jueves
de 8 a 17 hs y los viernes de 8 a 16 hs. En caso de ser necesario la gente de 
producción asiste también los sábados medio día. En cuanto al horario de las 
pasantías efectuadas, el mismo fue de 8 a 12 hs.

1.1.1. Organigrama 

En la Figura 1 se puede observar el organigrama general simplificado de la 
empresa, buscando mencionar principalmente la planta de Mendoza, en conjunto 
con la posición del tutor y la alumna.
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Figura 1: Organigrama simplificado.

2. Objetivos generales de las prácticas

Las Prácticas Profesionales Supervisadas tienen como objetivo que el alumno 
aplique los conocimientos y habilidades obtenidos  a lo largo de los años de 
estudio, y así demostrar las capacidades ante la resolución de problemas en el 
ámbito laboral. Además es una instancia de inserción laboral, creando la 
posibilidad de un trabajo permanente en el caso que la empresa y el alumno lo 
crean conveniente.

Desde el lado de la Facultad implican un elemento de evaluación sobre los 
requerimientos profesionales del medio, incumbencias y habilidades específicas 
de los estudiantes al egresar y frente a la actividad profesional real y aplicada. 
Entonces los principales objetivos de las PPS de la cátedra y personales son:

Adquirir experiencia en un área diferente al propuesto en las aulas de la 
Facultad de Ingeniería.
Aplicar los conocimientos adquiridos en la casa de estudios.

Aportar ideas innovadoras ante la resolución de problemas, y así 
ayudar en el crecimiento de la empresa.
Aprender el comportamiento de grandes empresas en el mercado y los 
modos de operación.

3. Desarrollo

Durante el período de abril a octubre del año corriente, se ejecutaron tareas 
referidas a las áreas comercial y marketing dentro de la empresa PREAR 
Pretensados Argentinos S.A. guiadas por el tutor. A continuación se desarrollará 
una explicación de las mismas.
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3.1.Planilla de cotizaciones

El área comercial cuenta con dos departamentos, uno ubicado en la planta de 
Buenos Aires y el otro en la planta de Mendoza. A cada una de ellas se les ha 
asignado una cierta cantidad de provincias correspondientes a la distancia para 
efectuar el transporte, teniendo en cuenta que las plantas de Bahía Blanca y Río 
Negro pertenecen al departamento comercial de Mendoza.

3.1.1. Planilla de Control de Diseño para Cotización

Una vez que el cliente establece contacto con la empresa, directamente se deriva 
hacia los responsables comerciales y comienza la cotización. Como primera 
instancia se requiere conocer cuáles serán los elementos a tener en cuenta, el 
tipo de proyecto, localización de la obra (diferentes zonas sísmicas a tener en 
cuenta) y algún plano informativo o medidas estimativas en el caso de estructuras 
particulares. Por otro lado serán necesarios los datos de contacto del cliente para 
poder efectuar la comunicación. Toda la información obtenida se carga a una 
planilla Excel que se encuentra programada dentro del servidor de la empresa, en 
la Figura 2 se muestra la hoja ´´PCDC´´ correspondiente a los últimos  datos 
mencionados. Se observa que hay información sobre tipo de obra, contexto, 
alcance, etc., la misma se usa para generar estadísticas y así poder informar al 
directorio el estado de la empresa en cuanto a cotizaciones.

Figura 2: Planilla de control de diseño para cotización.

A manera de ejemplo en la Figura 3 se mostrará la misma hoja anterior pero 
completa para una de las obras de mayor envergadura que tiene en la actualidad 
la empresa, una de las tribunas del Estadio Feliciano Gambarte (se eliminaron 
datos de contacto por confidencialidad). Cabe destacar que este proyecto sufrió 
varias modificaciones hasta el momento en que efectivamente fue contratado, en 
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este informe solo se tendrá en cuenta la primera cotización realizada por la 
alumna y no la versión final.

Figura 3: Planilla de control de diseño para cotización completa.

Al momento de iniciar el proyecto solo se contaba con las medidas del terreno a 
ser construido y la capacidad final que querían los dirigentes del club en la 
tribuna, por ello luego del asesoramiento por parte de ingeniería se decidió 
plantear una tribuna de 14 vanos y 25 niveles de gradas. El plano estimativo fue 
hecho por la alumna con la ayuda del software AutoCAD y se podrá observar en  
los anexos, el mismo servirá para comprender el funcionamiento de la planilla.

3.1.2. Premoldeados

El siguiente paso a realizar es cargar los diferentes elementos en la hoja de la 

Dimensiones de elementos para el cálculo del volumen.

Cuantías pasivas y activas en caso de que existan.

Cantidades de cada pieza y su unidad de medida, por ejemplo las placas 
pretensadas y paneles se contabilizan en m2, los escalones para tribunas 
en m, y en general los demás elementos en unidades.

En caso de fundaciones, canales o requerimientos especiales se toman en 
cuenta las Puesta A Tierra (PAT).
Insertos metálicos necesarios para el montaje y para materializar uniones 
in situ.
Materiales en particular como telgopor, PVC, vainas corrugadas, etc.

Las placas huecas pretensadas se comercializan con precio de lista y de 
acuerdo a la serie que sea necesaria, siendo así solo necesario completar 
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la cantidad de m2, el volumen y el precio correspondientes a la serie de 
acuerdo a la Figura 4.

Figura 4: Lista de precios de placas huecas pretensadas.

Una vez completa la hoja, la misma se encuentra programada para calcular los 
costos directos teniendo en cuenta la mano de obra, las horas de trabajo y los 
costos de los materiales. También indica de acuerdo a las toneladas de las piezas 
la cantidad de camiones necesarios para transportarlas, en caso de que el cliente 
lo requiera.

Es importante destacar que en esta etapa el área comercial se mantiene en 
permanente contacto con el personal de técnica, ya que ellos dictan las 
dimensiones y características a tener en cuenta luego de analizar el pedido del 
cliente. Generalmente se trabaja sobre una idea genérica y luego de ser 
contratada la obra se hacen los cálculos pertinentes y adaptaciones al precio 
inicial.
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Figura 5: Planilla premoldeados completa.
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3.1.3. Moldes

El siguiente costo a tener en cuenta se calcula en la hoja denominada ´´Moldes´´. 
Esta tiene en cuenta el desmoldante necesario al momento de la producción de 
las piezas, y la amortización de los moldes metálicos propiamente dichos. En el 
caso de los elementos cotizados por m2 simplemente se coloca 1m2, esto se debe 
a que en el costo total realiza la multiplicación de las cantidades por la superficie 
de desencofrante calculado.

Figura 6: Planilla de moldes completa.

3.1.4. Grouting

El próximo valor corresponde al obtenido en la hoja llamada ´´Grouting´´. Esta fue 
una incorporación hecha por la alumna a pedido del tutor, en la que se obtiene la 
cantidad total de bolsas de grout necesarias. El grout es un material fluido, 
autonivelante o eventualmente de consistencia plástica que se utiliza para rellenar 
completamente espacios estrechos. Las aplicaciones típicas al momento del 
montaje son en estructuras de hormigón postesado como rellenos de las vainas y 
en la unión de las columnas con su fundación respectivamente.

Para calcular el grout requerido se necesitan los diámetros de las vainas y las 
longitudes de cada una, y las dimensiones aproximadas de las fundaciones. En el 
caso de la profundidad de empotramiento de las columnas en las bases se toma 
como valor aproximado dos veces la dimensión más grande y se le suman 20 cm. 
Una vez calculado el volumen en m3 se lo convierte a litros, y con el dato de 
consumo dado por el proveedor se obtienen la cantidad de bolsas (1 bolsa 
equivalen 12,5 litros).
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Figura 7: Planilla grouting completa.
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3.1.5. Montaje

Otro de los costos importantes que se cotiza es el referido al montaje. En este 
caso se utiliza la hoja denominada ´´Montaje´´ y se contabilizan los días que se va 
a necesitar la grúa. Para ello, dependiendo de la cantidad de unidades de cada 
elemento y el patrón de tiempos de montaje establecido por la experiencia de 
obras anteriores, se determinan los días de manera aproximada. Otros valores a 
contabilizar son los costos de traslado de las grúas, traslado de conteiner en caso 
que se haga en lugares alejados, mano de obra, traslados, viáticos y estadías. 

Figura 8: Planilla montaje completa.

Para el valor de alquiler de las grúas se tiene en cuenta la cantidad de horas al 
día que va a estar trabajando, en PREAR S.A. se contabilizan en total 10 hs 
diarias. Si las dimensiones de las piezas fueran demasiado grandes y pesadas se 
opta por alquilar dos grúas para poder hacer cómodamente el montaje.

3.1.6. Planilla Resumen

Una vez definidos todos estos valores se continúa en la hoja denominada 
´´Planilla Resumen´´, en ella se hace la composición del precio de venta para 
cada elemento. A continuación se especificarán los costos que se toman en 
cuenta en este proceso.

a) Costos Directos: 

El ítem 1 de la planilla representa el resultado de la hoja ´´Premoldeados´´.
Mientras que en el ítem 2 se contabilizan los moldes nuevos, que generalmente 
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son entre un 7% y un 10% de los costos directos de fábrica, y para esta obra en 
particular los elementos de postesado. 

Figura 9: Planilla de costos directos.

En este ejemplo como las vigas trabajadas son postesadas se definen los costos 
de las cuñas, portacuñas y conos, como así también el grout necesario para sellar 
las vainas y uniones de columnas, de acuerdo con la Figura 10.

Figura 10: Panilla para costos de postesados.

b) Costos Indirectos

Los valores de los ítems 3.1 y 3.2 dependen del volumen total de la obra y son 
semifijos. Esto quiere decir que desde administración establecen costos 
relacionados a la amortización de planta y fijos de la planta, y estos se mantienen 
hasta que se dé aviso de aumento.

Figura 11: Planilla de costos indirectos.

c) Transporte

Cuando el cliente necesita el traslado hasta el lugar de la obra, se estiman la 
cantidad de viajes necesarios y el costo por camión (incluye ida y vuelta) 
correspondientes a la distancia desde la planta. La cantidad de camiones se 
calcula sola desde la hoja ´´Premoldeados´´ teniendo en cuenta las toneladas de 
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las piezas y el peso que se puede cargar por camión. Para el costo por camión se 
tiene en cuenta el tipo de vehículo, la distancia recorrida y los gastos dados por el 
combustible.

Figura 12: Planilla de costos de transporte.

d) Montaje

En este ítem simplemente se multiplica el valor obtenido en la hoja ´´Montaje´´ por 
la cantidad de toneladas de la obra. 

Figura 13: Planilla de costos de montaje.

e) Terminaciones

Son costos a tener en cuenta de terminaciones in situ que por lo general se 
encuentran a cargo del cliente.



17

Figura 14: Planilla de costos de terminaciones.

f) Subcontratos

Muchas veces a PREAR se le pide que brinde un servicio que se encuentra fuera 
de los que ofrece, en estos casos se contrata a terceros para poder satisfacer la 
necesidad del cliente y no se vea en la obligación de tratar con diferentes 
contratistas. Cuando se hizo la primera cotización para la tribuna no se tuvieron 
en cuenta subcontratos, pero a medida que las negociaciones avanzaban con el 
correr de los meses el cliente le pidió a la empresa que se hiciera cargo de otras 
tareas como fundaciones, movimientos de suelo, sobrevigas y capas de 
compresión. Estos costos se ven reflejados en versiones posteriores.

Figura 15: Planilla de costos de subcontratos completa.

g) Costos Fijos, Beneficio y Riesgo Industrial

En este ítem lo que se busca es ir variando el impacto sobre los diferentes totales 
obtenidos arriba, y así estimar la contribución que recibirá la empresa por el 
trabajo realizado. 

Figura 16: Planilla de costos fijos, beneficios y riesgo industrial completa.
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h) Gastos Financieros

Los gastos financieros contemplan pérdidas que se pueden generar cuando no se 
paga la obra en su totalidad y se debe efectuar una financiación. Generalmente se 
busca que para cerrar una obra se pague un cierto anticipo, luego el restante se 
continúa pagando mensual, quincenal o semanalmente y se le aplican 
redeterminaciones. Cuando esta redeterminación no cubre los gastos del mes por 
diferentes causas, se puede decir que una parte será cubierta con el valor 
calculado en este ítem.

Los números a modificar en el cuadro siguiente son los porcentajes de anticipo, 
saldo y el porcentaje de amortización deseado. También se le agrega una tasa 
mensual que acompañaría la inflación. 

Figura 17: Variaciones para gastos financieros.
3.1.7. Comercial

La última hoja que se modifica en la planilla es la denominada ´´Comercial´´. Esta 
es la única que se muestra al cliente, donde aparece un resumen de los precios 
unitarios y globales correspondientes a los siguientes ítems:

Provisión
Transporte
Montaje
Terminaciones
Subcontratos

Los valores finales son prorrateados automáticamente de acuerdo a diferentes 
coeficientes, donde al incrementar o disminuir los elementos a cotizar, cantidades 
o volúmenes se modifican los precios unitarios inmediatamente. Se adjunta a 
continuación la cotización final de la revisión A de la tribuna sur.

Otras informaciones importantes que aparecen en el archivo enviado al cliente 
son las especificaciones de los trabajos a realizar, en conjunto con las 
exclusiones de los que no se tendrán en cuenta. Además se comunica la forma de 
pago a ser efectuada y los coeficientes de re determinación de precio en caso de 
que se acepte. Como se mencionó anteriormente, este proyecto al ser de gran 
magnitud e importancia para los dirigentes del club Godoy Cruz Antonio Tomba, 
sufrió varios cambios a lo largo de la negociación. El contrato cerró con la 
provisión, transporte y montaje de dos tribunas (Este y Sur), sumando el 
movimiento de suelos y construcción in situ de fundaciones.
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Figura 18: Archivo de presentación formal de cotización a cliente.

Se detallan algunas de las cotizaciones presentadas por la alumna en el siguiente 
listado:

Edificios Parque Solar - Distrocuyo S.A.

Cierres perimetrales Varios clientes.

Muros cortafuego Made.

Placas huecas pretensadas Varios clientes.

Ampliación tribuna Club Deportivo Maipú - PH Construcciones.

Puentes Varios clientes.

Pasarelas peatonales - Esuco S.A.
Cámaras y canales Varios clientes.

Fundaciones Varios clientes.

Tribunas Estadio Feliciano Gambarte - Club Deportivo Godoy Cruz Antonio 
Tomba.

Cisterna para planta potabilizadora - Ecosur Bahía Construcciones S.A.

Etc. 

3.2.Actualización de precios

En muchos casos se realizan cotizaciones para licitaciones y la respuesta de 
contratación aparece mucho tiempo después de la validez de la oferta, mientras 
que en otras situaciones simplemente el cliente no responde a tiempo. Para todos 
estos casos la solución es la actualización de precios, y en esta etapa se colocan 
los nuevos costos de mano de obra y materiales, para así obtener los números a 
ofrecer al cliente. Las hojas que se sufren cambios son ´´PCDC´´, ´´Montaje´´ y 
´´Planilla Resumen´´.
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a) PCDC

En esta planilla se modifican los costos de materiales y mano de obra que se ven 
reflejados en los costos de las piezas cotizadas. En caso de que dentro de los 
elementos se encuentren placas huecas pretensadas, se deben actualizar los 
precios de lista a la última con que se cuente (Figura 4). 

Figura 19: Planilla de costos materiales.

Figura 20: Planilla de costos mano de obra.

b) Montaje

Los precios de las grúas dependen del proveedor, se coloca lista de precios 
tomada de base en Mendoza que fue válida hasta junio del corriente año. En la 
planilla como se explicó anteriormente se coloca el costo que representa a la 
empresa por día, contando 10 hs de trabajo.
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Figura 21: Lista de precios de proveedor de grúas en Mendoza.

c) Planilla Resumen

En esta hoja los costos que se modifican son los relacionados a costos indirectos 
(ítem 3) y si se generaron aumentos en combustibles también los costos de 
transportes (ítem 4).

3.3.Planilla de obras tomadas

Una vez concretado el trato con el cliente, los responsables comerciales tienen la 
tarea de informar al resto de las áreas para que se continúe con la elaboración. El 
comunicado se hace vía email, adjuntando archivos de importancia como la 
planilla de obras tomadas (OT), planos informativos en caso de que existan, la 
planilla de cotización, el despiece informando las medidas para cortar las placas 
huecas, etc.

Para completar la OT primeramente se la designa con un nombre, en el caso que 
la obra sea elaborada en la planta de Mendoza se coloca una letra M seguida de 
un número, por ejemplo a las tribunas se le otorgó el nombre M-1492. 
Seguidamente se completan los datos del cliente, con su razón social y las 
personas de contacto en sus diferentes áreas. Las grandes empresas brindan 
contactos tanto comerciales, como administrativos y de ingenierías, mientras que 
los particulares sólo cuentan con el dueño.

A continuación se deben aclarar los precios con los que se cerró el trato, y los 
mismos deben coincidir en el caso que se emitan órdenes de compra o notas de 
pedido. Estos datos sirven para que los de administración puedan hacer la 
facturación de los anticipos o montos totales, dependiendo de los medios de 
pago. Se especifica además si el pago es mediante cheques corrientes, E-cheq, 
certificaciones, etc, y se aclara cuando se aplicará reajuste de precios según los 
índices de INDEC, otra fórmula, o sin reajuste.
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En el caso de grandes contratos se piden pólizas de caución, avales o garantías, 
estos son la garantía para el empleador de que se va a llevar a cabo 
efectivamente el contrato. Para ello se le entrega un monto de dinero en forma de 
seguro, que luego será devuelto una vez terminado el trabajo. 

Se coloca información del nombre de la cotización, los archivos adjuntos que se 
envían en el mail y las personas de la empresa a las cuales se les encamina. 
Además se deben aclarar ítems de multas, inspecciones, controles de calidad, 
etc.
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Figura 22: Planilla de obra tomada.

3.4.Planilla registro de OT

La planilla que se mostrará a continuación es completada íntegramente por la 
alumna una vez que se informa a toda la empresa que hay una nueva obra 
tomada. Este registro tiene diferentes funciones para los responsables de 
administración, pero sobre todo para generar el informe comercial mensual y así 
informar al directorio el estado de las distintas plantas. 

Los datos que se incluyen en la planilla (Anexo 1) son:

Fecha

Planta: Mendoza, San Pedro, Bahía Blanca o Río Negro

N° OT

Departamento comercial: Mendoza o Buenos Aires

Razón social cliente.

CUIT

Nombre del Proyecto

Provincia/País

Tipo de Proyecto: Vial, Energía Eléctrica, Petrolero, Industrial, etc.

Material Cotizado

Obra pública/privada

Montos: Provisión, Transporte, Montaje, Subcontratos, Total y Anticipo

Ajuste de precios

Garantías/avales

Alcance: Provisión, Transporte, Montaje, Combinación

Toneladas
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Precio provisión/tonelada

Contribución en $

Comercial a cargo

Lista de precios (placas huecas pretensadas)

La tarea de la alumna concluye en cuanto a esta planilla, contando con que la 
misma se encuentra programada para ordenar los datos y armar gráficos 
correspondientes a cada mes. A continuación se muestran algunas de las gráficas 
del mes de julio utilizadas para el último informe.

Gráfico 1: Participación en contrataciones por Punto de Venta.

Gráfico 2: Contrataciones según tipología de obra.
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Gráfico 3: Contrataciones según tipo de proyecto.

Gráfico 4: Distribución de toneladas contratadas por producto.
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Gráfico 5: Distribución de toneladas contratadas por tipología de proyecto.

Gráfico 6: Resumen de contrataciones mensuales en m3.

3.5.Marketing

En los últimos meses de pasantía, a las tareas del área comercial se le sumaron 
algunas relacionadas al marketing. Como el tutor es el jefe de marketing de la 
empresa, es el encargado de generar material para difusión y decidir la 
información que se va a subir a las redes.

PREAR contrató la empresa llamada Kurve, esta fue seleccionada para cumplir 
tareas como la actualización de las redes sociales, diseño de nueva marca y 
diseño de nueva página web. Para brindar un poco de orientación, mensualmente 
se completa un archivo denominado ´´BRIEF´´, y en él se coloca lo relevante para 
el mes.
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Figura 23: Ejemplo brief correspondiente a septiembre.

Otra actividad de gran importancia es la de generación de contenido, para ello se 
realizan visitas de obra y se documenta el avance de las mismas con fotografías y 
videos. A continuación se mostrarán algunas de las imágenes recolectadas.

a) Parque Solar Sierras de Ullum (San Juan)

En conjunto con el apoyo visual, se incluyen pequeñas descripciones de los 
trabajos realizados.

Figura 24: Publicación ejemplo.
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Figura 25: Montaje losas huecas premoldeadas.

Figura 26: Montaje paneles de cierre.

Figura 27: Montaje de edificio finalizado.
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b) Parque Solar Zonda

Figura 28: Trincheras para alojar cables.

Figura 29: Vista exterior edificio.
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Figura 30: Vista interior edificio.

c) Puente ´´La Tijera´´ RP N°82

Figura 31: Momento previo a montaje de viga puente.



32

Figura 32: Montaje de primer viga de puente.

Figura 33: Montaje viga puente.
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4. Resultados obtenidos

Luego de finalizar las PPS se pueden mencionar algunos de los siguientes 
resultados:

Mejora en manejo de softwares como Excel y AutoCAD.

Interpretación de planos de arquitectura.

Mejora en la comunicación con profesionales y clientes.

Conocimientos adquiridos en el área comercial y sobre estructuras de 
hormigón premoldeado.

5. Conclusiones

Las Prácticas Profesionales Supervisadas son la instancia final de la carrera que 
le permite al estudiante poner en práctica los conocimientos adquiridos en todos 
estos años. Desde lo personal creo que es una experiencia enriquecedora y 
necesaria para introducirse en el ambiente laboral de nuestra profesión. 

Para ingresar en la empresa como pasante tuve una instancia de entrevista que 
fue una situación diferente a lo que esperaba, tanto la encargada de RRHH como 
el tutor se mostraron interesados en incorporar a alguien en el área comercial y al 
explicarme el trabajo que se realizaba sentí una gran curiosidad por aprender. Me 
gustaría destacar lo importante que es la calidad humana en los ambientes 
laborales, y en este caso desde el inicio todo el personal me hizo sentir cómoda y 
partícipe en el día a día. En todo momento mi tutor revisaba las tareas ejecutadas, 
y si bien cuando hacía correcciones me las aclaraba para no volver a cometer 
esos errores, también me felicitaba cuando completaba exitosamente los objetivos 
planteados. Además cada pregunta que hacía era respondida con total 
tranquilidad y pedagogía, de forma tal que siempre me sentí cómoda para 
quitarme las dudas necesarias. En mi opinión es importante que los superiores 
sean líderes y ayuden a crecer a los que están aprendiendo, y en este caso 
puedo asegurar que aprendí a cómo llevarlo a cabo. 

Para concluir puedo decir que las PPS superaron mis expectativas, y me 
ayudaron a encontrar una orientación totalmente diferente a la que en su mayoría 
adoptan mis compañeros que es el cálculo. También reforzaron mi decisión de 
haber elegido esta profesión para desempeñarme a lo largo de mi vida laboral.

6. Recomendaciones

A los futuros pasantes quisiera recomendarles inicialmente que estén abiertos a 
nuevas experiencias, aprovechando a profesionales en áreas diferentes a 
solamente el cálculo. Por otro lado, es muy importante sacarse las dudas y 
prestar atención a los consejos durante el proceso, ya que las PPS continúan 
siendo una etapa de aprendizaje.
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Por último es importante, en lo posible, tener conocimientos avanzados en 
diferentes softwares, para poder aprovechar la experiencia.

7. Bibliografía

PREAR S.A. Link: http://www.prear.com.ar/empresa.html

Instagram: prear_pretensadosargentinossa

Covertop. Productos para la construcción. Link: https://covertop.com.mx/grouting-
tipos-caracteristicas-y-requisitos-para-su-colocacio



35

Anexos



36

Anexo 1



3 12


